


Con este curso, APRENDE A  GES-
TIONAR TU EMPRESA INMOBILIA-
RIA, crearás un valor  diferencial al 
servicio de tu cliente, manejarás 
habilidades  para atraer y conser-
var tu equipo de trabajo, dando 
como resultado la optimización 
de tu empresa inmobiliaria. Asi-
mismo, se  abordará cada una de 
las tareas  específicas del queha-
cer inmobiliario desde el punto de 
vista  de gestión, que involucra 
desde el llamado hasta el servicio 
de post venta.

PRESENTACIÓN

OBJETIVOS DEL CURSO

Proporcionar al participante las herramientas de 
gestión necesarias  para lograr el crecimiento y 
consolidación de su agencia inmobiliaria.

Potenciar el desempeño del participante 
para una mejor toma de decisiones en un 
entorno competitivo.



TEMARIO

•Creación de valor para 
el cliente 
•Tangibilizando intangibles 
•El Ciclo de vida de los clientes

•Factor humano como ventaja 
comparativa 
•Organización del factor humano 
•Remuneración y salario emocional 

Casos Prácticos Material de Lectura Acceso de por vida

Actualización del curso Certificación

BENEFICIOS

MÓDULO 1 

GESTIONANDO CLIENTES
•El círculo virtuoso de la 
gestión inmobiliaria 
•Tasación, manejo y cierre 
•Ofrecimiento, descripción y 
exhibición del inmueble 
•Servicio de Tenant Rep

MÓDULO 3

GESTIONANDO NEGOCIOS

MÓDULO 2 

GESTIONANDO COLABORADORES



PONENTE

Graduado en la Facultad de Cien-
cias Económicas de la Universidad 
Nacional de La Plata.

Es Corredor Inmobiliario graduado 
con Diploma de Honor (ICI-UM).

Docente del MDI (Universidad Poli-
técnica de Madrid).

Director de la Especialización de 
Desarrollo de Emprendimientos 
Inmobiliarios del Instituto de Capa-
citación de la Cámara Inmobiliaria 
Argentina. 

Miembro Fundador de la Asocia-
ción de Profesores de Posgrados 
Inmobiliarios de Argentina (APPI).
 
Autor de 12 libros inmobiliarios.

LIBROS:
-Cómo plani�car con inteligencia.
-Estudios de mercado para desarro-
llos inmobiliarios.
-Herramientas Financieras para la 
Valuación de Inmuebles.
-Gestión de la Empresa Inmobiliaria.
-Evaluación de Proyectos Inmobilia-
rios.
-Herramientas Financieras para la 
Valuación 
de Inmuebles. 

LIC. MARIO GÓMEZ

“Gestionar bien no es otra 
cosa que dar el mejor de

los usos a recursos que son
escasos”



Teléfono: 01 437-2981 / 01 372-5001

Contáctanos al WhatsApp
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